Sales Pack - https://www.westwood-at.com

Interne Arbeitsunterlage - Stand: 09.02.2026

Profil des Vertriebsassistenten USPs vs Mitbewerb Zielgruppen
» Schwierigkeitsstufe: easy * Innovative PMMA-Systeme mit hochsten » Gatekeeper in Bauunternehmen und Planungsburos
« Position: CEO Leistungseigenschaften fir Abdichtungen und « Geschaftsfiihrer in Bauunternehmen und

Beschichtungen. - Produkte basieren auf Immobilienfirmen
hochwertigen PMMA-Harzen mit jahrzehntelanger
Entwicklungs- und Anwendungserfahrung.

 Merkmale: Technische Expertise, Direkte

Kommunikation, Preisorientiert, e Architekten und Planer

Beziehungsorientiert, Qualitatsorientiert, Skeptisch, .V it B t h
Umganglich, Traditionell » Erfullung der Anforderungen der ZTV-ING Teil 6, erarb'el' er und Bauunternehmer
Abschnitt 3 fiir Abdichtungssysteme. - WestWood® * Immobilienverwalter
Wecryl Abdichtungssystem unter Asphalt setzt * Verantwortliche im Verkehrswegebau

national und international neue Mafstabe.

e Kurze Aushartungszeiten ermdglichen schnelle
Baufortschritte und reduzieren Ausfallzeiten. -
Praxisnahe Schulungen sorgen fur optimale
Anwendung und schnelle Umsetzung vor Ort.

» Extreme Langlebigkeit der Endprodukte sichert
langfristigen Schutz und reduziert Wartungskosten.
- Zahlreiche erfolgreiche Objektberichte, z.B.
Terrassenabdichtung in Viersen und Tiefgarage in
Munchen.

» Systemlosungen fur vielfaltige Anwendungen:
Parken, Balkon, Brucken, Verkehr, Flachdach und
Spezialanwendungen. - Erprobte
Abdichtungssysteme in verschiedenen Branchen
wie Bauwesen, Immobilien und Verkehrswegebau.

e Praxisnahe Schulungen fur Anwender, Planer und
Verarbeiter erhohen die Qualitat der Abdichtungen.
- Schulungen sind speziell auf die Anforderungen
der Abdichtung und Beschichtung mit Wecryl-
Produkten abgestimmt.

e National und international aktiv mit Fokus auf
Osterreich, Deutschland, Schweiz, UK, USA und
Italien. - Erfolgreiche Projekte und Referenzen in
den genannten Landern belegen die internationale

Kompetenz.
Gesprachsaufhanger - Gatekeeper Gesprachsaufhanger - GF/Bereichsleiter Was vermeiden
e Kurze Frage: Wer verantwortet bei Ihnen PMMA- » WestWood Kunststofftechnik GmbH - kurze e Nicht mit Features starten - zuerst
Losungen fur Abdichtungen und Beschichtungen Einordnung: Wir haben Hinweise gesehen, dass Problem/Outcome klaren.



 Ich rufe wegen PMMA-L6sungen fur Abdichtungen Beschichtungen fur Ihr Umfeld relevant ist. Passt Frage stellen.

PIV!MA-Syst.eme mit hbchs__ten . « Was ist bei Ihnen aktuell der grofte Engpass rund als Hypothese formulieren.
Leistungseigenschaften fur Abdichtungen und um PMMA-L6sungen fur Abdichtungen und * Nicht Uber ,wir sind die Besten” argumentieren -
Beschichtungen.. Wer ist daflr intern zustandig? Beschichtungen (Kosten, Zeit, Qualitat, Kapazitat)? mit konkreten Nutzenpunkten.

» Wir unterstutzen Gatekeeper in Bauunternehmen * Wenn wir Innovative PMMA-Systeme mit hochsten « Keine Preis-Diskussion ohne Rahmen (Scope,
und Planungsburos, Geschaftsfuhrer in Leistungseigenschaften fiir Abdichtungen und Volumen, Anforderungen).
Bauqnternehmen ind Immop|l|enﬁrmen, Beschichtungen. liefern konnen: Welche 1-2 « Keine internen Beispiel-Namen/Briefing-Beispiele
Architekten und Planer dabei, schneller zu Kriterien waren fir Sie ein No-Go bzw. Must-have? i
Ergebnissen zu kommen. Mit wem sollte ich dazu erwannen.

e Arbeiten Sie aktuell mit einem Anbieter in dem

?
kurz sprechen? Bereich - oder wird intern geldst?

e Ich brauche nur 30 Sekunden: Wer entscheidet bei
Ihnen uber PMMA-LOsungen fur Abdichtungen und
Beschichtungen?

* Geht bei Ihnen so etwas eher uber Einkauf oder
Fachbereich? Wer ware der richtige Einstieg?

* Wie sieht Ihr Entscheidungsprozess aus:
Fachbereich, Einkauf, GF - wer ist typischerweise
involviert?
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Gesprachsleitfaden (kurz)

* WestWood Kunststofftechnik GmbH - kurze
Einordnung: Wir haben Hinweise gesehen, dass
PMMA-L6sungen fur Abdichtungen und
Beschichtungen fur Ihr Umfeld relevant ist. Passt
das grundsatzlich?

* Was ist bei Ihnen aktuell der groRte Engpass rund
um PMMA-L6sungen fur Abdichtungen und
Beschichtungen (Kosten, Zeit, Qualitat, Kapazitat)?

e Wenn wir Innovative PMMA-Systeme mit hochsten
Leistungseigenschaften fir Abdichtungen und
Beschichtungen. liefern konnen: Welche 1-2
Kriterien waren fur Sie ein No-Go bzw. Must-have?

e Arbeiten Sie aktuell mit einem Anbieter in dem
Bereich - oder wird intern geldst?

* Wie sieht Ihr Entscheidungsprozess aus:
Fachbereich, Einkauf, GF - wer ist typischerweise
involviert?



