Aigner (aigner.at) ist ein österreichischer Spezialanbieter für industrielle Absaug‑ und Filtertechnik mit Fokus auf saubere Luft am Arbeitsplatz; Wettbewerber sitzen v. a. in Deutschland und Österreich im Bereich Absaugtechnik/Schweißrauchabsaugung.[induux]​
Kurzprofil Aigner (aigner.at)
· Angebot: komplette Absaug‑ und Filteranlagen, Schall‑ und Sichtschutzsysteme sowie Brand‑ und Explosionsschutz für Industriearbeitsplätze.
· Leistungstiefe: Beratung, Analyse, Messung, Planung, Kalkulation, Projektierung, Montage, Schulung und Wartung aus einer Hand (Systemanbieter).
· Erfahrung: seit über 35 Jahren am Markt, Fokus auf individuelle, an technische, räumliche, wirtschaftliche und gesetzliche Anforderungen angepasste Lösungen.
· Typische Anwendungen: Schleifstaub‑Absaugung, Feinstaub‑/ATEX‑Absaugung, Maschinenabsaugung, Schweißrauchabsaugung, Hallenluftreinigung und Raumlüftung.
Zentrale Alleinstellungsmerkmale (USP-Hypothesen)
Aus Website und Marktbild lassen sich folgende USPs ableiten:
· Spezialisierung auf industrielle Luftreinhaltung inkl. Schall‑, Sicht‑, Brand‑ und Explosionsschutz – also Kombination von Lufttechnik und Sicherheitsanforderungen in einem Paket.
· Stark projektorientiert: komplette Projektkette von Analyse/Messung bis Wartung, statt reiner Produktverkauf von Standardgeräten.
· Individuelle Anlagenplanung nach Kundenanforderung (statt nur Standard-Mobilgeräte): erkennbar an vielen projektspezifischen Referenzen (Schleiftische, Schweißkabinen, Hallenschichtlüftung).
· Langjährige Marktpräsenz in Nischenanwendungen (z. B. komplexe Feinstaub‑ und ATEX‑Themen), was in vielen generischen Anbieterlisten so nicht hervorgehoben wird.[induux]​
Als Positionierung bietet sich „Systempartner für saubere, sichere Produktionsluft“ an, mit Fokus auf maßgeschneiderte Anlagen für Metallbearbeitung, Schweißen, Schleifen usw.[induux]​
Wettbewerbsumfeld Österreich & Deutschland (Absaugtechnik)
Wichtige Wettbewerber im gleichen Lösungsfeld (industrielle Absaug‑ und Filtertechnik, Schweißrauch, Staub, Ölnebel) sind u. a.:
· Nederman (international, starke Präsenz D/AT): breites Portfolio für Staub, Partikel, Schweißrauch, Abgase, Ölnebel und brennbare Stäube, inkl. Brennerabsaugung, Hallenlüftung, Filteranlagen.[nederman]​
· Keller Lufttechnik (DE): Spezialist für Absauganlagen, vier verschiedene Abscheidetechnologien, sehr starke Fokussierung auf hohe Abscheidegrade und anspruchsvolle Industrieprozesse.[aktiv-online]​
· KEMPER (DE): Schweißrauchabsaugung (mobil, stationär, Hallenlüftung, Absaugarme, Brennschneidtische, brennerintegrierte Punktabsaugung) mit sehr hoher Markenbekanntheit im Schweißbereich.kemper+1
· TEKA (DE): Full‑Service‑Hersteller für Staub‑, Schweißrauch‑ und Ölnebelabsaugung, bietet Analyse, Planung, Fertigung und Service ähnlich einem Systemanbieter.[teka]​
· ESTA Absaugtechnik (DE): einer der führenden Anbieter im Bereich Absaugtechnik, mit breiter Produktpalette für Schweißrauch, Staub und Emulsionsnebel.chemie+1
· ULT, Scheuch, AL‑KO, Höcker Polytechnik, Schuko u. a.: weitere etablierte Hersteller von Absauganlagen und Filtertechnik für Industrie und Handwerk.induux+1
In Österreich ist zusätzlich Scheuch (OÖ) als großer Player in der Luft‑ und Umwelttechnik relevant, ebenso diverse deutsche Hersteller mit Niederlassungen/Vertrieb in AT.induux+1
Marktsegment-Tabelle
	Segment
	Aigner Rolle
	Typische große Wettbewerber (DE/AT)

	Schweißrauchabsaugung
	Projektierte Anlagen, Hallenluft
	KEMPER, Nederman, TEKA, ESTA, ULT induux+2

	Schleif‑/Staubabsaugung
	Individuelle Anlagen, Schleiftische
	Keller Lufttechnik, ESTA, Scheuch, AL‑KO induux+1

	Hallen‑/Raumlüftung Produktion
	Schichtlüftung, Hallenluftreinigung
	Nederman, KEMPER, TEKA kemper+2

	Brand‑/Explosionsschutz + Filter
	Kombinierte Lösungen im Projekt
	Spezialanbieter ATEX, plus o. g. Systemanbieter [induux]​


Differenzierung vs. Großanbieter
Abgeleitete Differenzierungspunkte von Aigner gegenüber internationalen Großunternehmen:
· Regionalität & Kundennähe: mittelständischer österreichischer Anbieter mit Fokus auf DACH‑Industriekunden, kurze Wege, hohe Anpassungsbereitschaft.[induux]​
· Projektfokus statt Kataloggeschäft: Aigner tritt eher als Projektpartner mit individueller Planung auf, während viele große Wettbewerber stark über standardisierte Produktfamilien/Typen verkaufen.kemper+1
· Kombination mehrerer Themen (Absaugung, Schall‑/Sichtschutz, Brand‑/Explosionsschutz) im selben Projekt, was bei reinen Gerätelieferanten weniger im Vordergrund steht.teka+1
· Spezifische Referenzen in Metallbearbeitung, Schweißbetrieben und ähnlichen Anwendungen erlauben eine sehr zielgerichtete Argumentation (Best‑Practice‑Cases).
Wenn du möchtest, kann ich im nächsten Schritt eine kompetitive Positionierungsfolie (USPs vs. 3 Hauptwettbewerber) in Stichpunkten ausformulieren.

