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VESECON – „KUnde“ Kontaktdaten

	vesecon gmbh 
Karl-Leitl-Straße 1
4048 Puchenau
Tel.: 0732/9025
www.vesecon.at
	Geschäftsführung
Jürgen Hahm
j.hahm@vesecon.at
	Projektleitung
Ivonne Gintenreiter
i.gintenreiter@vesecon.at

Daten- und Kampagnenaufbereitung
Marlies Wolf
office@vesecon.at




KUNDE
	
Aigner Deutschland GmbH
Dieselstraße 20
86368 Gersthofen
0049 821-604001
www.aigner.at
office.de@aigner-air.com





	Helmut Kraus
helmut.kraus@aigner.at
Geschäftsführung

Wilfried Noller
wilfried.noller@aigner-air.com
Vertrieb

Jürgen Bruckner
juergen.bruckner@aigner.at

Marijana Hartinger
Vertriebsinnendienst
marijana.hartinger@aigner.at

	




Firmeneckdaten 


	Geschäftstätigkeit
	Anlagenbau und Service für industrielle Absaug- und Filteranlagen 

	Gründungsjahr:
	1987 AIgner Österreich
Aigner Deutschland war bis Ende 2025 die MKG Lufttechnik GmbH
Aigner Holding hat MKG im Jahr 2024 gekauft.
Seit 1.1.2026 MKG umfirmiert in AIgner Deutschland 

	Anzahl Mitarbeiter:
	80 (Standort Österreich 67 und Standort Deutschland 13)

	Referenzkunden/Partner:
	Airbus, Renolit, Arco, Südzucker, Liebherr, Palfinger, KTM, Max Aicher GmbH

	Mitbewerber/Mitbewerbsprodukte sowie Dienstleistungen:
	

	FAQs:
	Können auch Fremdanlagen serviciert werden?
Wir bieten die Servicierung nur für Eigenanlagen an, bzw. für Kunden die überwiegend Aigner Anlagen in Betrieb haben


	Projektbeschreibung 
	





Projekttitel
Neukundenakquise


PRojektbeschreibung
1. Webmeeting
2. Terminaviso bei konkreten Projekten



Projektdaten – Laufzeit 6 Monate

1. Zielgruppendefinition

	Zielgebiet
	PLZ; 71xxx,72xxx, 73xxx, 78xxx dann 82xxx bis 89xxx und 90xxx bis 94xxx

	Zielperson
	< 100 MA....Geschäftsführung
> 100 MA
1. Betriebsleiter
2. Leitung Instandhaltung
3. Produktionsleiter

	Zielbranchen
	Aluminiumwerke Baustoffindustrie Gießereien Fensterbauer Chemieunternehmen Generikahersteller
Haushaltschemie Oberflächentechnik Pharmaindustrie Stahlverarbeitung Stahlwerke
Zementindustrie Lebensmittelindustrie Autohersteller Autozulieferer
Eisenbahntechnik Gabelstaplerhersteller Hersteller Blechteile
Kunststoffteile Landmaschinenhersteller Maschinenbauer Nutzfahrzeughersteller Pumpenhersteller
Mitarbeiteranzahl ab > 50 MA

	Datenquelle:
	Es gibt bestehendes Adressmaterial – vesecon macht auch eine Abfrage
Das Ergebnis sind 1.926 Betriebe 
Kostenschätzung ca. € 0,75 pro Datensatz




2. Projektdetails

	Zielpersonbeschreibung
Funktion

	

	Deckname/Meldewortlaut der Sales Profs
Signatur Sales Prof:
· Funktion
· Email
· Telefonnummer
	Sabrina Holzer

offen
offen
O 365 Account für Sabrina Holzer, sabrina.holzer@aigner-air.com
PW: Aignerdeutschland2026!#
+49 821-604006

	Anzeigenummer
	+49 821-604006

	Rückrufmodus
	RR gehen zu Aigner

	Unterlagenversand
	8seitiger Imagefolder
O 365 Account für Sabrina Holzer

	Terminbestätigung
	Verschickt vesecon an Kunde 

	Zu verplanende Personen

Lead Aktivität – RR und spezielle Informationen per Mail
Lead Teamsmeeting
Lead Termin
Lead Terminaviso
	Name: Helmut Kraus (alle Lead´s, außer konkretes Projekt)

Email:
Termintage: offen

	Name: Wilfried Noller: konkretes Projekt nur Terminaviso – Herr Noller ruft Kunde vorher nochmal an!!!


	Gespächsergebnis
Gesprächsergebnis
Report


BBG-gelistet

Telefonie im DACH-Raum
	Lead´s täglich an: alle
Report Wöchentlich an: alle



nein

ja




To Do

	KUNDE
	bis wann
	vesecon
	bis wann

	Adressdaten
	
	Kamp. aufbereiten
	

	O 365 Account, Signatur und Unterlagen für den Versand
	Jürgen B bis 31.03
	
	

	Termintage Hr. Kraus
	
	
	

	Mailadresse Frau Hartinger
	
	
	

	
	
	Start
	13.4.26

	
	
	
	






Review 1 nach Prototyping Phase 1

	Pitch
	

	Kommunikation
	

	Fragen
	

	
	

	
	





review 2 nach Prototyping Phase 2 – Rückmeldung Vertrieb
Bewertung 1-10 
1. Grundsatzbedarf
2. Informationsinhalt (Zielgruppe, Ansprechperson)
3. Verkaufschance
4. Realisierungschance
5. Erwarteter Umsatz
6. Umsetzungszeitraum bis 6 Monate/über 6 Monate

	Lead 1
	

	Lead 2
	

	Lead 3
	

	Lead 4
	

	Lead 5
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1. Zusammenarbeit/Flexibilität
2. Transparenz
3. Outcome

ArgumenTationsleitlinien

Unternehmensvorstellung für den Gesprächseinstieg 
(Elevator Pitch, 2 – max. 3 Sätze; wer sind wir und warum könnte es für sie interessant sein mit uns in Kontakt zu treten)

Firma Aigner ist Spezialist für Absaug- und Filteranlagen im Produktionsbereich. 
Kategorie Gruppe: Maschinen- und Fahrzeugbau
Zum Beispiel für Schweißrauch, Kühlschmierstoff oder Schleifstaub bis hin zu Hallenluftreinigung.

Kategorie Gruppe: Lebensmittelindustrie, Chemie und Baustofindustrie
Dabei geht´s um Absaugungen bei Wiegeplätzen, Mühlen, Mischern oder Abpackstationen bis hin zur kompletten Hallenluftreinigung

Konkret zeichnen uns die folgenden Aspekte aus:
	VORTEILE +
	
	NUTZEN / DAS BEDEUTET FÜR SIE

	Starke Planungskompetenz
	
	Sie erhalten ein technisches Konzept wie von einem Fachplaner mit niedrigsten Lifecycle-Kosten (durch: minimale notwendige Anlagenleistung, bedarfsgerechte Regulierung, Wärmerückgewinnung, hohe Filterstandzeiten)

	Eigenes großes Serviceteam
	
	Gewährleistet Betriebssicherheit aufrund Service und Wartung 

	Marktführer in Österreich
	
	Expertise seit über 39 Jahren 















Mögliche Einwände und deren Behandlung
	EINWAND / VORWAND
	
	ARGUMENTATION

	Kein Budget
	
	Danke für Ihre Information. Bedeutet das auch, dass sie grunsätzlich keinen Bedarf haben?
Ja => fällt raus
Nein => dürfen wir zumindest am Laufenden halten und sie in unseren 2monatigen Newsletter aufnehmen bzw. Unterlagen senden und gegebenenfalls in ein paar Monaten wieder melden?

	Sind versorgt, haben Lösungen im Einsatz
	
	Könnte es in absehbarer Zeit einen neuen Bedarf geben? Wenn ja würden wir sehr gerne ein Angebot mit unseren Ideen unterbreiten

	Dürfen nur bei gelisteten Lieferanten einkaufen
	
	Das ist kein Problem für uns und darum bemühen wir uns sehr gerne. Wir sind beispielsweise bei BMW oder Airbus gelistet. 

	
	
	



· 
(Elevator Pitch, 2 – max.


argumentationsleitlinien Musterbeispiel

Unternehmensvorstellung für den Gesprächseinstieg (Elevator Pitch, 2 – max. 3 Sätze)

Firma Mustermann ist der Spezialist im Facility Management und bietet Ihnen eine Gesamtlösung für die Verwaltung, Instandhaltung und Wartung all ihrer Instandhaltungsthemen.
Abläufe im Facilitymanagement werden strukturiert erfasst und sind für alle betreffenden Personen transparent verfügbar.


Konkret zeichnen und die folgenden 3 Aspekte aus:
	VORTEILE +
	
	NUTZEN / DAS BEDEUTET FÜR SIE

	Kontrolliertes Monitoring aller Gebäude, Geräte, Anlagen und deren Verfügbarkeit
	
	Kosteneinsparung bis zu 25% bei der Administration aller Standorte

	Rechtzeitige und präventive Wartung
	
	Reduktion von Störungen und Ausfällen

	Umfassendes Reporting aller Kennzahlen
	
	Zeitgewinn durch weniger Planungs- und Überwachungs-Maßnahmen




Mögliche Einwände und deren Behandlung
	EINWAND / VORWAND
	
	ARGUMENTATION

	» Wir haben ein System «
	
	Danke für Ihre Information. Viele unserer Kunden hatten bereits Lösungen im Einsatz und haben sich für die erweiterbare und zukunftsorientierte cloud-basierte Lösung entschieden.

	» Wir sind 'zu klein' «
	
	Danke, diese Information ist wichtig. Der Einsatz unserer Lösung Ist größenunabhängig. Viel bedeutsamer ist die Komplexität des dahinter stehenden Geschäftsmodells.

	» Unsicherheit bei Daten in der Cloud «
	
	Ja Sie haben Recht, Sicherheit von Informationen und Daten sind oberstes Gebot. Deshalb bedienen wir uns beim Betreiben der Software eines Spezialisten (Rechenzentrum) der Sicherheit nach höchsten Standards garantieren kann.
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Abschlusskategorien

	LEAD KATEGORIE
	
	DOKUMENTATION LEAD QUALIFIZIERUNG

	Lead - Termin
	
	Fixtermin, Rückruf wegen Termin, Terminvorschläge + relevante Gesprächsinhalte für den AD finden sich im Feld Beschreibung zum Termin

	Lead - Aktivität
	
	Rückruf wegen Detailfragen, zur Information + relevante Gesprächsinhalte

	Kontaktaufnahme ausschließlich digital möglich
	
	per Mail oder über Webseite

	Informationen senden, keine weitere Aktivität erforderlich
	
	per Mail, per Post

	Thema relevant, derzeit keine Aktivität erforderlich
	
	meldet sich bei Bedarf, relevante Gesprächsinhalte  

	Thema relevant, Aktivität zu späterem Zeitpunkt erforderlich
	
	relevante Gesprächsinhalte (zB auch Unterlagen gesendet) + Monat auswählen

	bereits Kunde
	
	relevante Gesprächsinhalte  

	kein Interesse
	
	keine Aussage, intern abgedeckt, arbeitet mit Mitbewerb + relevante Gesprächsinhalte

	Kontaktsperre
	
	relevante Gesprächsinhalte  

	Entscheidung wird nicht am Standort getroffen
	
	nein

	Mehrfachgesellschaft
	
	nein, kein Bezug zu anderen Datensätzen

	im Aktionszeitraum nicht erreicht
	
	nein

	Firmenauflösung
	
	nein

	falsche Telefonnummer
	
	nein




Abschlussbericht - Erfolgsbericht
1. ZDF
2. Learning
3. Empfehlungen
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