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Sales Connector








Datum 10.12.2025

VESECON – „KUnde“ Kontaktdaten

	vesecon gmbh 
Karl-Leitl-Straße 1
4048 Puchenau
Tel.: 0732/9025
www.vesecon.at
	Geschäftsführung
Michael Öttl
m.oettl@vesecon.at
	Projektleitung
Ivonne Gintenreiter
i.gintenreiter@vesecon.at

Daten- und Kampagnenaufbereitung
Marlies Wolf
office@vesecon.at




KUNDE
	
eMAGNETIX Online Marketing GmbH
Linzer Straße 10
4190 Bad Leonfelden
office@emagnetix.at
www.emagnetix.at
07213/20020





	
Mag. Andreas Gärtner
Geschäftsführer
andreas.gaertner@emagnetix.at


Stefan Mitmansgruber
stefan.mitmansgruber@emagnetix.at
	




Firmeneckdaten 


	Geschäftstätigkeit
	Online-Marketing

	Gründungsjahr:
	2009

	Anzahl Mitarbeiter:
	

	Referenzkunden/Partner:
	

	Mitbewerber/Mitbewerbsprodukte sowie Dienstleistungen:
	

	FAQs:
	

	Projektbeschreibung 
	





Projekttitel
Neukundenakquise


PRojektbeschreibung
1. Teamsmeeting






Projektdaten – Laufzeit 12 Monate

1. Zielgruppendefinition

	Zielgebiet
	AT – OÖ

	Zielbranchen
	KMU´S – eigentümer geführte Unternehmen: Hotelerie 4 Stern 4 Stern S – Bau/Wohnen/Architektur – Einrichter – B2B Leadgenerierung – Software, IT- DL, Erwachsenenbildung
Zielgruppenbeschreibung kommt schriftlich von eMagnetix

	Datenquelle:
	Vesecon - Herold



2. Projektdetails

	Zielpersonbeschreibung
Funktion

	

	Deckname/Meldewortlaut der Sales Profs
Signatur Sales Prof:
· Funktion
· Email
· Telefonnummer
	Julia Wagner

offen

Julia.wagner@emagnetix.at
07213/20020-250

	Anzeigenummer
	07213/20020-250

	Rückrufmodus
	Rufumleitung auf Box vesecon

	Unterlagenversand
	One/twopager und Landingpage via O 365 Account übernimmt vesecon

	Terminbestätigung
	Buchungslink – 30 und 60 Minuten – Kunde direkt einladen

	Zu verplanende Personen

1. Webmeeting
	Name: Andreas Gärtner

	

	Gespächsergebnis
Gesprächsergebnis
Report




BBG-gelistet

Telefonie im DACH-Raum
	Lead´s täglich an: Andreas Gärtner und Stefan Mitmansgruber
öchentlich an: Andreas Gärtner und Stefan Mitmansgruber





ja / nein

ja











To Do

	KUNDE
	bis wann
	vesecon
	bis wann

	Adressdatenfreigabe und Sperren
	
	Kamp. aufbereiten
	

	Telefonnummer und Rufumleitung
	
	
	

	E-Mail Account und Signatur, Onepager
	
	Adressdaten 
	

	Buchungslink
	
	
	

	Zielgruppendefinition
	
	Onboarding bei vesecon
	14.1.26

	
	
	
	






Review 1 nach Prototyping Phase 1

	Pitch
	

	Kommunikation
	

	Fragen
	

	
	

	
	





review 2 nach Prototyping Phase 2 – Rückmeldung Vertrieb
Bewertung 1-10 
1. Grundsatzbedarf
2. Informationsinhalt (Zielgruppe, Ansprechperson)
3. Verkaufschance
4. Realisierungschance
5. Erwarteter Umsatz
6. Umsetzungszeitraum bis 6 Monate/über 6 Monate

	Lead 1
	

	Lead 2
	

	Lead 3
	

	Lead 4
	

	Lead 5
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1. Zusammenarbeit/Flexibilität
2. Transparenz
3. Outcome


ArgumenTationsleitlinien



Unternehmensvorstellung für den Gesprächseinstieg 
(Elevator Pitch, 2 – max. 3 Sätze; wer sind wir und warum könnte es für sie interessant sein mit uns in Kontakt zu treten)

Firma XY...



Konkret zeichnen uns die folgenden Aspekte aus:
	VORTEILE +
	
	NUTZEN / DAS BEDEUTET FÜR SIE

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	

	
	


Mögliche Einwände und deren Behandlung
	EINWAND / VORWAND
	
	ARGUMENTATION

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	





















argumentationsleitlinien Musterbeispiel

Unternehmensvorstellung für den Gesprächseinstieg (Elevator Pitch, 2 – max. 3 Sätze)

Firma Mustermann ist der Spezialist im Facility Management und bietet Ihnen eine Gesamtlösung für die Verwaltung, Instandhaltung und Wartung all ihrer Instandhaltungsthemen.
Abläufe im Facilitymanagement werden strukturiert erfasst und sind für alle betreffenden Personen transparent verfügbar.


Konkret zeichnen und die folgenden 3 Aspekte aus:
	VORTEILE +
	
	NUTZEN / DAS BEDEUTET FÜR SIE

	Kontrolliertes Monitoring aller Gebäude, Geräte, Anlagen und deren Verfügbarkeit
	
	Kosteneinsparung bis zu 25% bei der Administration aller Standorte

	Rechtzeitige und präventive Wartung
	
	Reduktion von Störungen und Ausfällen

	Umfassendes Reporting aller Kennzahlen
	
	Zeitgewinn durch weniger Planungs- und Überwachungs-Maßnahmen




Mögliche Einwände und deren Behandlung
	EINWAND / VORWAND
	
	ARGUMENTATION

	» Wir haben ein System «
	
	Danke für Ihre Information. Viele unserer Kunden hatten bereits Lösungen im Einsatz und haben sich für die erweiterbare und zukunftsorientierte cloud-basierte Lösung entschieden.

	» Wir sind 'zu klein' «
	
	Danke, diese Information ist wichtig. Der Einsatz unserer Lösung Ist größenunabhängig. Viel bedeutsamer ist die Komplexität des dahinter stehenden Geschäftsmodells.

	» Unsicherheit bei Daten in der Cloud «
	
	Ja Sie haben Recht, Sicherheit von Informationen und Daten sind oberstes Gebot. Deshalb bedienen wir uns beim Betreiben der Software eines Spezialisten (Rechenzentrum) der Sicherheit nach höchsten Standards garantieren kann.
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Abschlusskategorien

	LEAD KATEGORIE
	
	DOKUMENTATION LEAD QUALIFIZIERUNG

	Lead - Termin
	
	Fixtermin, Rückruf wegen Termin, Terminvorschläge + relevante Gesprächsinhalte für den AD finden sich im Feld Beschreibung zum Termin

	Lead - Aktivität
	
	Rückruf wegen Detailfragen, zur Information + relevante Gesprächsinhalte

	Kontaktaufnahme ausschließlich digital möglich
	
	per Mail oder über Webseite

	Informationen senden, keine weitere Aktivität erforderlich
	
	per Mail, per Post

	Thema relevant, derzeit keine Aktivität erforderlich
	
	meldet sich bei Bedarf, relevante Gesprächsinhalte  

	Thema relevant, Aktivität zu späterem Zeitpunkt erforderlich
	
	relevante Gesprächsinhalte (zB auch Unterlagen gesendet) + Monat auswählen

	bereits Kunde
	
	relevante Gesprächsinhalte  

	kein Interesse
	
	keine Aussage, intern abgedeckt, arbeitet mit Mitbewerb + relevante Gesprächsinhalte

	Kontaktsperre
	
	relevante Gesprächsinhalte  

	Entscheidung wird nicht am Standort getroffen
	
	nein

	Mehrfachgesellschaft
	
	nein, kein Bezug zu anderen Datensätzen

	im Aktionszeitraum nicht erreicht
	
	nein

	Firmenauflösung
	
	nein

	falsche Telefonnummer
	
	nein




Abschlussbericht - Erfolgsbericht
1. ZDF
2. Learning
3. Empfehlungen
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Leads this way.




