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Profil des Vertriebsassistenten Aktuelle Signale & Gesprachs-Trigger Top 5 Wettbewerber

* Vaillant — Vaillant ist ein etablierter Hersteller von Heizungs- und
Warmepumpentechnologien in Europa und bietet &hnliche Produkte wie Warmepumper
Energiezentralen an. [high]

» Stiebel Eltron — Stiebel Eltron ist ein fUhrender Anbieter von Warmepumpen und
nachhaltigen Energieldsungen in Europa, mit einem Produktportfolio &hnlich dem von
NIBE KNV. [high]

» Bosch Thermotechnik — Bosch Thermotechnik ist ein groRer europaischer Anbieter
von Heizungs- und Warmepumpentechnologien und bietet ebenfalls digitale Lésungen
und Services an. [high]

» Danfoss — Danfoss ist ein globaler Anbieter von energieeffizienten Losungen,
darunter Warmepumpen und Gebaudetechnik, und bietet auch digitale und IT-Lésunger
an. [medium]

* Viessmann — Viessmann ist ein fihrender Hersteller von Heizungs- und
Energiesystemen in Europa mit einem starken Fokus auf Warmepumpen und nachhaltic
Technologien. [high]

» Schwierigkeitsstufe: medium » ? Kooperationen / Partnerschaften in der Presse
* Position: CEO

USPs vs Mitbewerb Zielgruppen Gesprachsaufhanger — Gatekeeper

40+ Jahre Erfahrung in Warmepumpentechnologie — Langjahrige Marktprasenz sichert Unternehmen mit Fachbedarf im Bereich Heizungs- und Energiesysteme — Pain: Bedasfich méchte kurz mit dem CEO Uber unsere neuesten Warmepumpenlésungen sprecher
fundiertes Know-how und zuverlassige Lésungen (Beleg: Erfahrung wird betont, an energieeffizienten, nachhaltigen und integrierten Warmepumpenlésungen zur « Kénnten Sie mich bitte mit der Person verbinden, die fiir nachhaltige
langjahrige Marktprasenz angedeutet) Optimierung von Betriebsablaufen und Qualitatssicherung — Fit: nibe knv bietet Energieprojekte zustandig ist?

* Europas Marktflhrer fir Warmepumpen — Marktfuhrerschaft garantiert Zugang zu als europaischer Marktfuhrer mit tber 40 Jahren Erfahrung umfassende Warmepumpepych, hape eine wichtige Information zur Effizienzsteigerung von Heizsystemen fiir
modernster Technologie und umfassendem Produktportfolio (Beleg: Marktfiihrer-Status Energiezentralen, Speicherlosungen und digitale Services, die speziell auf lhren CEO.
in Europa, breite Produktpalette inklusive Erdwarme-, Luftwarme- und Effizienzsteigerung, Qualitdt und Zeitgewinn ausgerichtet sind « Es geht um eine Partnerschaft, die Ihre Ablaufe im Bereich Warmepumpen optimieren

Abluft-Wéarmepumpen) « Installationsunternehmen und Vertriebspartner im Bereich Geb&audetechnik und Kann.

» Hohe Energie(_affizie.nz und Nachhaltigkeit — Prpdukte sind auf COZ-Einspar'ung und ”aChhal,t,'ge Energie -~ Pain: Notvyendlgkelt, hochwertige und eff|z|_ente Warmepumpen, Ich mdchte dem Geschaftsfiihrer eine Innovation vorstellen, die Qualitat und
Umweltfreundlichkeit ausgelegt, was regulatorische Anforderungen unterstiitzt (Beleg: und erganzende Systeme anzubieten, um Kundenanforderungen im Neubau und der ..ot verbessert
Umweltfreundliche Losungen mit CO2-Einsparung als USP genannt) Sanierung zu erfillen — Fit: nibe knv unterstiitzt mit umfassenden Beratungs-, ’

« Intelligente Systemintegration und prazise Regelung — Digitale Losungen und Vertriebs- und IT-Leistungen sowie Integrationsservices, um Installateure und

Integrationsleistungen ermdglichen optimierte Ablaufe und Steuerung (Beleg: Angebot Vertriebspartner bei der erfolgreichen Marktbearbeitung zu starken
von Software, digitalen Lésungen und Integrationsleistungen) « GroRunternehmen und Geschéftskunden im Bau- und Handwerkssektor mit Fokus auf

« Umfassendes Service- und Beratungsangebot inklusive Vertriebsunterstiitzung — nachhaltige Energie und Digitalisierung — Pain: Herausforderung, komplexe Energie-
Ganzheitliche Betreuung von Planung bis Umsetzung sichert schnelle und qualitativ ~ Und Gebaudetechnikprojekte effizient, nachhaltig und digital integriert umzusetzen

hochwertige Projektabwicklung (Beleg: Beratung, Services, Vertriebsunterstiitzung und ~ Fit: Nibe knv bietet intelligente Systemintegration, digitale Losungen und
IT-Leistungen als Teil des Angebots) langjahrige Erfahrung, um Effizienz, Qualitat und Umsetzungsgeschwindigkeit in

Grol3projekten zu verbessern
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Gesprachsaufhanger — GF/Bereichsleiter

Was vermeiden

» Wie bewerten Sie aktuell die Effizienz Ihrer Warmepumpensysteme im Neubau und derKeine technischen Details ohne Kontext erlautern

Sanierung?

« Welche Herausforderungen sehen Sie bei der Integration nachhaltiger Energiezentralankeine generischen Floskeln oder Standardphrasen verwenden

in lhre Projekte?

» Wie wichtig ist Thnen eine langjahrige Partnerschaft mit einem erfahrenen
Marktfihrer im Warmepumpensegment?

* Inwiefern kdnnten modernste Warmepumpentechnologien lhre Betriebsablaufe und
Qualitatssicherung verbessern?

» Welche Rolle spielen energieeffiziente Losungen bei Ihrer strategischen Planung fiir
die néchsten Jahre?

* Nicht zu aggressiv verkaufen oder drangen

« Nicht Uber Preise sprechen ohne Bedarf geklart zu haben
« Keine langen Monologe, immer auf den Punkt kommen

Gesprachsleitfaden (kurz)

» Wie bewerten Sie aktuell die Effizienz Ihrer Warmepumpensysteme im Neubau und der
Sanierung?

» Welche Herausforderungen sehen Sie bei der Integration nachhaltiger Energiezentraler
in lhre Projekte?

» Wie wichtig ist Thnen eine langjahrige Partnerschaft mit einem erfahrenen
Marktfihrer im Warmepumpensegment?

* Inwiefern kdnnten modernste Warmepumpentechnologien lhre Betriebsablaufe und
Qualitatssicherung verbessern?

» Welche Rolle spielen energieeffiziente Losungen bei Ihrer strategischen Planung fiir
die nachsten Jahre?



